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La industria catalana de material 1
equipament electric, electronic 1 optic

Continuant amb la serie d'analisis de sectors, en aquest article analitzem el sector de material i equipament eléctric, electronic i optic.
D'aquesta manera contribuim a divulgar I'/nforme anual de I'empresa catalana (Departament d'Economia i Finances de la Generalitat)
i la Memoria Economica de Catalunya (Consell de Cambres de Catalunya).

ORIOL AMAT,

CATEDRATIC DE LA UPF,
ECONOMISTA | VICEPRESIDENT
DE L'ACCID

Les empreses
catalanes
generen el 35%
de I'import net
de la xifra de
negocis del
sector a Espanya

A Tigual que succeeix en molts
altres subsectors industrials,
el pes de Catalunya en el total
estatal és molt important ja que
les empreses catalanes generen
al voltant del 35% de I'import net
de la xifra de negocis del sector
sobre el total d’Espanya.

Tal i com es pot comprovar a la
figura, després de diversos anys
de deteriorament dels resul-
tats, les empreses del sector de
materials i equipaments elec-
trics, electronics i optics van
registrar una gran millora en
la majoria dels seus indicadors
de sintesi 'any 2006, tal i com
ja va succeir 'any 2005. Lany
2006 es va incrementar el nivell
de producci6 (24,2%, en lloc del
7,7% de I'any 2005). Les taxes
de rendibilitat varen augmentar
de manera important. Aixi, la
rendibilitat dels fons propis va
pujar fins el 24,4% (més que el
21,4% de I'any 2005). La rendi-
bilitat de I'actiu es va mantenir
i el palanquejament va millorar
substancialment, i per aixo va
augmentar la rendibilitat dels
fons propis.

La rendibilitat de 'actiu va ser
del 15% (I'any 2005 va ser de
15,2%). Aixo0 es el resultat de
I'evolucié favorable de despe-
ses com les de personal. En
canvi les despeses financeres

varen evolucionar negativa-
ment, ja que varen augmentar.
Les despeses de personal, varen
disminuir lleugerament en rela-
ci6 amb el valor afegit, i per
tant, la productivitat laboral va
millorar. En conjunt, la conten-
ci6 de les despeses va suposar
una millora del resultat net.

La rotacié de l'actiu va tenir
resultats desiguals, ja que
mentre que la rotacié de l'actiu
immobilitzat va millorar lleuge-
rament, la rotaci6 de l'actiu cir-
culant va augmentar més.
L'elevat palanquejament de
I'11,4 (que en el 2005 va ser de
11,6) també ha estat significatiu
i, per tant, el deute és rendible a
l'igual que en anys anteriors.
Amb l'augment del resultat,
lautofinancament ha fet aug-
mentar els fons i aixo ha reper-
cutit en el financament de les
inversions.

En sintesi, el 2006 suposa un
manteniment de la millora de
diferents indicadors d’aquest
sector que conviden a fer una
lectura optimista de les seves
perspectives. Cal destacar 'aug-
ment del nivell d’activitat i també
la rendibilitat. Altres aspectes
positius sén I'elevat palanqueja-
ment i 'augment de l'eficiencia
de les despeses de personal.

En linia amb el que esta passant
al conjunt de I'economia, en els
anys 2007 i 2008, encara que
no disposem de les dades que
permetrien verificar-ho, tot fa
pensar que els nivells d’activitat
s’han comencat a reduir, el que
comportara una major desacce-
leraci6 dels resultats. Per altra
banda, també es previsible que
els nivells de morositat aug-
mentin i les despeses financeres
també. Tot plegat pot compor-
tar una reduccio dels beneficis i
més tensions financeres.

Aquesta situacié podra ser
superada més facilment per les
empreses que tinguin estruc-
tures patrimonials més solides
i més capacitat per a generar
beneficis. El primer significa
estar ben capitalitzat i, per tant,
tenir un nivell baix d’endeuta-
ment. Aquest sector ha tingut
bons nivells d’autofinancament

en els anys anteriors, i hauria
d’estar en una bona posicié per
superar el periode de recessi6
en que estem actualment. Per
altra banda, els bons nivells
de beneficis assolits fins I'any
2006 haurien d’afavorir que les
empreses del sector apostin

fortament per la innovacio i
aixi mantenir un bon nivell de
competitivitat amb politiques
adequades de qualitat i costos
baixos. En definitiva, aixi com
en d’altres sectors de I'econo-
mia el punt de partida en l'inici
de la crisi era més feble, en

aquest sector es donen unes
condicions optimes per a apro-
fitar la recessi6 i adequar les
estructures a les necessitats
dels propers anys i simultani-
ament introduir millores en el
model de negoci i apostar pels
models d’excel-lencia.
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Estructura del balang i compte de resultats

2002 2003  |2004  [2005 2006

Nombre d’empreses de la mostra 53 55 58 54 49
P des del compte de
pe e dide de varild O d
Valor de la produccio 6,0 0,9 2,2 1,1 24,2
=Resultat net total -32,2 2,2 -7136  |-1415 6,3
=Autofinangament -4.9 -8,0 -383 65,7 32,9
( 0 D
prod 0 0 venda 00

=Valor afegit brut al cost de factors 19,3 18,8 18,6 16,1 14,5
-Despeses de personal 11,8 11,8 12,1 10,8 8,3
-Amortitzacions i provisions de trafic 2,4 2,2 2,6 1,7 2,2
+Ingressos financers 0,5 0,5 0,4 0,7 0,7
-Despeses financeres 0,9 0,8 0,6 0,5 0,7
+/-Altres resultats -1,1 -1,0 -0,2 -0,4 -1,0
-Impost sobre beneficis 15 1,3 1,1 1,0 1,0
=Resultat total 2,1 2,2 0,5 2,4 19
Resultat ordinari net / Fons propis 234 22,1 21,0 21,4 244
Resultat ordinari abans d’interessos / Total Actiu net  [14,8 14,6 14,1 15,2 15,0
Palanquejament 10,3 10,2 10,0 11,6 11,4
Valor de la produccio / Actiu net de I'explotacio (voltes) 4,5 45 4,7 4,8 5,8
e o
Actiu immobilitzat net / Financament permanent 70,8 70,5 71,9 60,9 70,4
Autofinancament / Fons propis 215 20,4 13,7 24,1 254
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